
J.D. パワー アジア・パシフィック  1 

 
 

 

 

 

 
報道用資料                                                                 2007 年 9 月 12 日 

 

米国市場のハイブリッド車販売、2007 年に過去最高となる見込み 
 

2007 年第２四半期米国ハイブリッド車需要予測 
 

CS（顧客満足度）に関する調査・コンサルティングの国際的な専門機関である株式会社 J.D. パワー アジア・

パシフィック（本社：東京都港区、略称：J.D. パワー、代表取締役会長兼社長：J.D. パワー４世）は、2007 年

第２四半期時点での米国ハイブリッド車需要予測を発表した。当予測は J.D. パワーの米国本社 J.D. パワー・ア

ンド・アソシエイツの市場予測部門が実施し、米国で８月に発表されたものである。 

 

それによると米国市場の 2007 年上半期のハイブリッド車販売台数は約 187,000 台で、これは同時期の新車販売台

数の 2.3％となる。下半期には微減するものとみられるが、通年では 2006 年の販売台数 256,000 台から 35％増の

345,000 台と過去最高となると予測できる。 

 

J.D. パワー・アンド・アソシエイツの代替エンジン車市場予測担当シニア・マネージャーのマイク・オモトーソ

は「2007 年上半期は、ガソリン価格の高騰に加え、メーカーが多くのハイブリッド車でガソリン車との価格差を

縮小したことがハイブリッド車の販売に弾みをつけた」と述べている。 

 

2007 年上半期で販売台数が最も多かったハイブリッド車は引き続きトヨタ・プリウスだった。販売台数は 94,503

台で、これは当期の米国市場のハイブリッド車販売台数の 50.6％に相当する。プリウスでは今年初めに最高 2,000

ドルのインセンティブを実施したが、これが販売の好調につながった。 

 

これについてオモトーソは「2006 年はハイブリッド車購入の際に 3,000 ドル以上の税額控除があったが、それが

2007 年は 1,000 ドル以下に下がった。トヨタはこれを相殺するためインセンティブを実施し、好調な販売を維持

している」と述べている。 

 

◆2007 年後半の市場投入は７モデル◆ 
 

米国市場では今年は９モデルのハイブリッド車の発売が予定されている（そのうち７モデルは７月から 12 月にか

けて発売）が、これからの数年もプリウスが販売台数で市場をリードすることが予測できる。 

 

ハイブリッド車の市場競争は今後も激しくなることが見込まれる。米国市場で販売されるハイブリッド・モデル

の数は 2010 年までに 65（乗用車 28 モデル、ライト・トラック 37 モデル）に増え、販売台数は 775,000 台近く

となり、新車販売の 4.6％を占めることが予測される。 

 

「ハイブリッド車を選択肢に入れる人は減少傾向にあるものの、ハイブリッド車に対する関心は依然根強く、そ

のためこの数年も販売台数は着実に増えるものと予測できる。市場投入モデルが増えれば消費者の興味はさらに

増すことになるだろう」（オモトーソ） 

 
＊当報道用資料のオリジナル（英語）は米国で発表済みです。 

＊J.D. パワーが結果を発表する調査はすべて J.D. パワーが第三者機関として自主企画により実施したものです。 

 
 

＜株式会社 J.D. パワー アジア・パシフィックについて＞ 

当社は米国 J.D. パワー・アンド・アソシエイツの日本を含むアジア地域でのビジネスの拠点として 1990 年に設立された。自

動車業界を始めコンピューター、通信関連、OA 機器、サービス産業、金融など様々な業界において顧客満足に関する調査やコ
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ンサルティングを実施している。ISO9001 およびプライバシーマーク取得。会社概要や提供サービスなどの詳細は当社ウェブ

サイト www.jdpower.co.jp まで。 

 
＜J.D. パワー・アンド・アソシエイツについて＞ 

ザ・マグロウヒル・カンパニーズの一部門である J.D. パワー・アンド・アソシエイツ（本社：米国カリフォルニア州ウェス

トレイク・ビレッジ）は、マーケティング・リサーチ、生産・販売予測、コンサルティング、教育・トレーニングおよび顧客

満足度調査を実施している国際的な情報サービス企業である。数百万人の消費者からの回答をもとに品質や顧客満足度に関す

る調査を毎年行なっている。ISO9001 取得。 

 

＜ザ・マグロウヒル・カンパニーズについて＞ 

1888 年に設立されたザ・マグロウヒル・カンパニーズ（NYSE: MHP）は、スタンダード＆プアーズ、マグロウヒル・エデュケ

ーション、ビジネスウィーク、J.D. パワー・アンド・アソシエイツなどを通じて金融サービス、教育、ビジネスに関する情報

を提供している国際的な情報サービス企業である。世界 40 カ国に 280 カ所以上の拠点を有し、2006 年の売上高は 63 億ドルに

のぼる。詳細はウェブサイト www.mcgraw-hill.com まで。 

 

＜当調査に関するお問合わせ先＞ 

（株）J.D. パワー アジア・パシフィック 

コーポレート・コミュニケーション・グループ 川野、杉崎 

住 所： 東京都港区虎ノ門 5-1-5 虎ノ門 45MT ビル（〒105-0001） 

電 話： 03-4550-8090 

ＦＡＸ： 03-4550-8151 

e-mail： cc-group@jdpower.co.jp 

 

＜ご注意＞ 

本紙は報道用資料です。（株）J.D. パワー アジア・パシフィックの許可無く本資料に掲載されている情報および結果を広

告または販促活動に転用することを禁止します。 


